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สนใจคอรสนี้สมัครสมาชิกหรือสำรองที่นั่งไดที่ www.topprobooking.com

คอร์สน้ีเหมาะสมกับใคร?
สําหรับ หัวหน้างาน / พนักงาน / 
เจ้าของกิจการ / ผู้ที่สนใจ

วิทยากร
วิทยากร & ท่ีปรึกษา ด้านการพัฒนาศักยภาพ
บุคคลและองค์กรและด้านการพัฒนา
ทรัพยากรมนุษย์

ผู้ทรงคุณวุฒิ

เมื่อจบหลักสูตรอบรมจะได้รับ ใบประกาศนียบัตร 
รับรองจากสถาบัน Toppro

รับใบประกาศนียบัตร

websitewww.hrodthai.com

สถาบันฝึกอบรม ด้านพัฒนา
ทรัพยากรมนุษย์และองค์กร 

เทคนิคเทคนิค

อย่างมืออาชีพอย่างมืออาชีพ
ผลงานผลงาน
การนําเสนอการนําเสนอ

หลักการและเหตุผล
                “การนําเสนอผลงาน” ใหเปนที่ยอมรับของคนทุกฝายมี

ความสําคัญมาก ซึ่งผูนําเสนอจําเปนตองมีทักษะการนําเสนอใหมีความเขาใจ 

ชัดเจน ที่หัวหนางานทุกกลุมงานตองมีการเรียนรูถึง ทักษะการนําเสนอ 

เทคนิคการนําเสนอผลงาน ที่จะมุงสรางใหมีความโดดเดน ซึ่งเทคนิคการ

นําเสนออยางมืออาชีพนํามาใชเพื่อที่จะสรางความเปนมืออาชีพในการทํางาน

และเพื่อสื่อสารและนําไปปฏิบัติหรือดําเนินการตอใหบรรลุผลสําเร็จ รวมถึง

ใชเปนขอมูลในการพิจารณาและการจัดสินใจดําเนินการอยางใดอยางหนึ่งของ

ผูบริหารระดับสูง

วัตถุประสงค์
               1) เพื่อใหผูอบรม มีความรู ความเขาใจเกี่ยวกับเทคนิคการ

นําเสนอ การเตรียมการเพื่อการนําเสนอ และการเลือกใชสื่อที่มีประสิทธิภาพ

2) เพื่อใหผูอบรมมีทักษะแนวคิด หลักการนําเสนอที่มีประสิทธิภาพ  

3) เพื่อใหผูอบรมมีทักษะในการนําเสนอผลงานตอที่ประชุมไดอยางมี

ประสิทธิผล

รายละเอียดคอร์ส
(สแกนเลย)



หัวข้อการบรรยาย

websitewww.hrodthai.com

รูปแบบการฝึกอบรมผลท่ีคาดว่าจะได้รับ
      1. ผู้อบรมผู้เข้ารับการอบรมมีความรู้ความเข้าใจเก่ียวกับ
เทคนิคการนําเสนอ การเตรียมการเพ่ือการนําเสนอ และการ
เลือกใช้ส่ือท่ีมีประสิทธิภาพ
     2. ผู้อบรมสามารถนําเสนองานต่อท่ีประชุมได้อย่างมี
ประสิทธิภาพ
      3. ผู้อบรมมีความรู้สึกท่ีดีและมีความกล้าต่อการนําเสนอ
งานต่อท่ีประชุม

01
แนวคิด หลักการนําเสนอ
ท่ีมีประสิทธิภาพ

Session

1) การนําเสนอ คืออะไร
2) ประเภทของการนําเสนอ
3) เป้าหมายของการนําเสนอ
4) ข้ันตอนของการนําเสนอ

02 การนําเสนอท่ีมีประสิทธิภาพSession

1) การวิเคราะห์ตนเองเพ่ือการนําเสนอ
2) การวิเคราะห์ผู้ฟงั
3) การวางแผนเพ่ือการพัฒนานําเสนอ

03 ศิลปะการพูดเพ่ือการนําเสนอSession

1) การพัฒนาบุคลิกภาพเพ่ือการนําเสนอ
2) หลุมพรางของการนําเสนอ
3) การวางเน้ือหาและการกําหนดโครงสร้างใน
การนําเสนอ

04
โครงสร้างของเน้ือหาใน
การนําเสนอ

Session

1) ด้านเน้ือหาตามความสําคัญ และกําหนดระยะเวลา
2) ด้านกระบวนการ การเรียนรู้
3) ด้านการนําเสนอท่ีมีประสิทธิภาพ
4) ด้านการเลือกใช้ส่ือเพ่ือการนําเสนอ

05
เทคนิคการจัดทํา 
Presentation

Session

1) การทดลองนําเสนอ
2) การบริหารจัดการข้อซักถามท่ีมีประสิทธิภาพ
3) การวิเคราะห์เป้าหมายของคําถาม
4) เทคนิคการตอบคําถาม

05 เทคนิคการตอบคําถาม
Session

1) การประเมินผลการนําเสนอ
2) การประเมินผลจากผู้ฟงั
3) การประเมินผลจากผลของการนําเสนอ

เน้นการบรรยาย
และเรียนรู้แบบมีส่วนร่วม 
Participatory Techniques

เน้นการเรียนรู้แบบ 
Pragmatist Activist เพ่ือให้
เกิดการรับรู้ประสบการณ์ใหม่

เน้นการเรียนรู้แบบ ฝึกปฏิบัติ 
Workshop (การนําเสนอ)
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รายละเอียดคอร์ส
(สแกนเลย)

บริษัทท่ีไว้วางใจใช้บริการของเรา

websitewww.hrodthai.com
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1. สมัครอบรมผาน www.topprobooking.com
2. กรุณาสํารองท่ีน่ังลวงหนา 7-10 วัน
** กรณีหักภาษี ณ ท่ีจาย ในนาม “บริษัท ทอป โปรเฟสช่ันแนล แอนด ดีเวลลอปเมนต จํากัด” เลขประจําตัวผูเสียภาษี 0205550017049 (สํานักงานใหญ) 
** ท่ีอยู 7/77 หมู 5 ต.หวยกะป อ.เมืองชลบุรี จ.ชลบุรี ปณ. 20130  
(กรุณาแนบ ณ ท่ีจาย 3% และหลักฐานการชําระผาน www.topprobooking.com)

หมายเหตุ : พักเบรค (coffee break)  
ช่วงเช้า 10.30-10.45 น. ช่วงบ่าย 14.30-14.45 น. พักรับประทานอาหาร กลางวัน 12.00-13.00 น.


